
Inmobiliaria Cano se viste de gala 
para celebrar su reconocimiento
La agencia almeriense se sitúa como la inmobiliaria mejor valorada de España según Google Reviews

IRENE MORAL

Como cada año, la Inmo-
biliaria Cano celebra su 
gala anual, una ocasión 
para agradecer a sus clien-
tes y felicitar a su equipo 
por el esfuerzo realizado. 
En esta edición, el evento 
tuvo lugar en el Teatro 
Cervantes de Almería 
y fue aún más especial, 
ya que la agencia rindió 
homenaje a un reconoci-
miento muy significativo: 
se coronó como la inmo-
biliaria mejor valorada de 
España según los datos de 
Google Reviews. Para Je-
sús Cano, gerente, la gala 
supuso además de una 
celebración de agradeci-
miento, la ocasión per-
fecta para resaltar aquello 
que importa: el trabajo 
bien hecho, el compromi-
so con sus valores y el for-
talecimiento de un mode-
lo basado en la confianza 
y la excelencia. De tal for-
ma, la distinción ratifica 
la visión diferenciadora y 
ética de esta inmobiliaria 
almeriense, que ha sabido 

A la izquierda, celebración de la Gala Anual de la Inmobiliaria Cano en el Teatro Cervantes de Almería. A la derecha, Jesús Cano, gerente de la agencia. LAVOZ

ría crear un modelo propio. 
“Si haces lo mismo que los 
demás, obtienes los mismos 
resultados. Nosotros decidi-
mos ir por otro camino”, ex-
plicó. “A veces vas solo, y eso 
puede hacer que el camino 
sea más di�cil, pero también 
te permite llegar más lejos”. 

Según Cano, el éxito no se 
mide solo por la facturación 
o el volumen de ventas, sino 
por la calidad del servicio 
que proporciona su agencia. 
“A mi equipo nunca le dije 
cuánto íbamos a facturar ni 
qué logros alcanzaríamos. 
Lo único que les dĳe fue qué 
queríamos ser: una agencia 
con valores, ética, honesta y 
fiable”, afirmó, dejando cla-
ro que sus principios siem-
pre fueron lo primero. 

Hoy, esa filosofía se ha 
convertido en su sello dis-
tintivo y en la clave de su 
éxito: “Después de tantos 
años manteniéndonos fie-
les a esos principios, llega el 
reconocimiento”. El desa�o 
ahora es mantenerse en la 
cima. “La excelencia es un 
trabajo constante, siempre 
hay algo que mejorar”.

sobresalir en un sector alta-
mente competitivo.

Valores Cuando Jesús Cano 
recibió la noticia de que su 
inmobiliaria era la mejor va-
lorada de España, pensó que 
“el esfuerzo de todos estos 
años realmente mereció la 
pena” y que “no estaba equi-
vocado”. Desde el principio, 
su visión fue clara: su agen-
cia debía diferenciarse, que-

Marca El compromiso con 
la calidad es algo que Cano 
lleva en su ADN, tanto en lo 
profesional como en lo per-
sonal. “En 2008, cuando el 
mercado inmobiliario cayó 
y muchas agencias cerra-
ron, nosotros apostamos 
por nuestro propio nombre 
como garantía”.

Convertir su apellido en 
una marca fue un paso im-
portante que incrementó 
la responsabilidad de cada 
operación. “Cuando gestio-
no la compra o venta de un 
inmueble, pongo en juego 
mi apellido. No me puedo 
permitir errorres, y eso nos 
obliga a ofrecer un servicio 
de máxima calidad”.

Para el gerente, un buen 
agente inmobiliario no es 
solo el que resuelve proble-
mas, sino el que los previe-
ne: “Si un cliente firma un 
contrato de arras con noso-
tros, tiene que estar seguro 
de que todo saldrá bien, sin 
sorpresas ni imprevistos”.

Éxito Uno de los principa-
les motores del crecimiento 
de la agencia ha sido la es-

pecialización de su equipo. 
Cada integrante desempeña 
un papel específico, ya sea 
en ventas, en la atención a 
propietarios, en el área au-
diovisual, en la parte jurídi-
ca o en la gestión notarial. 
Asimismo, para el gerente, 
lo importante también es 
mantener la motivación 
interna del equipo. “Lo que 
realmente inspira a las per-
sonas es formar parte de 
algo grande”, señaló.

Finalmente, lo que ver-
daderamente valora Cano 
es la confianza de aquellos 
que han sido esenciales 
para lograr su éxito. “Quie-
ro agradecer a la gente de 
Almería. Gracias a su con-
fianza en nosotros, hemos 
podido crecer y llegar hasta 
aquí. Este reconocimiento 
es para ellos y para mi equi-
po, que se deja la piel cada 
día para dar el mejor servi-
cio”, expresó con gratitud. 
Del mismo modo, recono-
ció el esfuerzo de César Vi-
llasante, editor del ranking 
Nacional de las mejores 
inmobiliarias de España en 
inmoblog.com.

“Durante la compra-
venta de un inmueble 
pongo en juego el 
apellido de mis 
hĳas: No me puedo 
permitir errores”

“Si haces lo mismo 
que los demás, 
obtienes los mismos 
resultados. 
Nosotros decidimos 
ir por otro camino”

 
La Inmobiliaria Cano, 
situada en Almería, en 
la calle Padre Joa-
quín Reina, 5, es una 
agencia especializada 
en la compraventa 
de propiedades. Su 
gerente, con 30 años 
de experiencia en 
el sector, afrontó la 
crisis de 2008 con una 
reinvención basada 
en la diferenciación, 
utilizando su apellido 
como sello de garantía. 
En los últimos 15 años, 
ha apostado por un 
modelo centrado en los 
valores éticos y la aten-
ción personalizada, lo 
que ha posicionado a la 
agencia como la mejor 
valoradas de España. 
Para más información, 
puede visitar su página 
web: www.inmobilia-
riacano.es/.
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